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El curso de Estrategias de Internacionalizacion
esta disenado para proporcionarte los
conocimientos necesarios para estructurar y

preparar una empresa para competir en el

mercados globales. DURACION:
64 HORAS

Aprenderads a identificar oportunidades y desarrollar estrategias de ACADEMICAS

comercializacidon que te permitan negociar y gestionar operaciones a nivel

internacional. A lo largo del programa, veras los cursos de Direccion

comercial, identificacion de oportunidades y propuesta de valor; Proceso

m
de internacionalizacion de las empresas; Participacion del Peru en !

esquemas de integracion politica y comercial internacional; y Promocion LA
comercial y entrega de valor en mercados internacionales. Los cuales CERTIFICADO:
fortaleceran tus habilidades gerenciales y podras disenar planes de DIGITAL

expansion internacional adaptados a las particularidades del mercado global.
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PERFIL DEL
ESTUDIANTE

Dirigido a estudiantes y profesionales de administracion,
negocios internacionales y areas relacionadas, interesados
en expandir sus conocimientos sobre la gestion y
comercializacion en mercados extranjeros. Esta orientado a
quienes buscan desarrollar habilidades estratégicas para
identificar oportunidades, negociar y ejecutar planes de
internacionalizacion que impulsen la competitividad y el
crecimiento de sus organizaciones en el ambito global.

AREAS CLAVE
DEL CURSO

Direccion Comercial, Identificacion de Oportunidades y
Propuesta de Valor

Analiza teorias de comercio internacional y modelos de
desarrollo econdmico aplicados para generar propuestas de
valor en mercados globales.

Proceso de Internacionalizacion de las Empresas

Examina sectores productivos peruanos, evaluando su
productividad, competitividad y certificaciones clave para
alcanzar estandares internacionales.

Participacion del Peri en Esquemas de Integracion Politica
Comercial Internacional

Conoce los tratados y acuerdos comerciales internacionales,
optimizando su uso para una gestion comercial eficaz en
mercados globales.

Promocion Comercial y Entrega de Valor en Mercados
Internacionales

Disefia un plan estratégico con tacticas para la promocion y
exportacion de productos y servicios en el mercado global.
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INFORMES E INSCRIPCIONES:
T.: (01) 706-0000
Ingresa a: isil.pe

CAPACIDADES
A DESARROLLAR

© Identificacién de oportunidades
en mercados internacionales:
Capacidad para analizar modelos
econdmicos y crear propuestas de
valor en negocios internacionales.

© Evaluacién de competitividad y
certificaciones:
Competencia para determinar la
competitividad de productos y
gestionar certificaciones
demandadas internacionalmente.

© Gestion de acuerdos y tratados
comerciales:
Habilidad para aprovechar
tratados y acuerdos
internacionales en la estrategia
comercial.

© Desarrollo de planes de
promocion internacional:
Capacidad para elaborar
estrategias y tacticas efectivas
para la promocién y exportacion
de productos en mercados
globales.




